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Forord

Denna rapport dr en redovisning av en forstudie om lokal traforddling som gjordes
under 2022 med stod av medel frdn Leader-omradet Skénes ess. Projektigare var
Lansstyrelsen Skane och arbetet genomfordes tillsammans med Skogsstyrelsen
som ocksé var medfinansiar.

Upprinnelsen till en forstudie om lokal traféradling var ett uppdrag hosten 2021
fran Skansk skogsstrategi och Helge A Model Forest till fem studenter under kur-
sen Styrmedel i landskapet pa Landskapsvetarprogrammet pd Hogskolan i Kristi-
anstad. De tog fram en projektidé som de dopte till Ta 1 Trd. Med hjalp av den
gjordes sedan en ansdkan om medel.

Motivet till forstudien var att se pa mojligheterna till ett genomforande projekt ba-
serat pd mélgruppens behov. En inspiration har varit projektet Skogens kraft som
bedrivits 2019-2022 inom de fyra regionerna Jonkoping, Kronoberg, Kalmar och
Gotland. Forstudien har genomforts i samarbete mellan Skogsstyrelsen och Léns-
styrelsen genom Skénsk skogsstrategi.

Det ér var forhoppning att vi med detta arbete kan bidra till smaforetagande pa
landsbygden utifrdn den skénska skogens mojligheter.

Ett stort tack till de som i enskilda samtal, medverkan vid workshop eller pd annat
sétt bidragit till innehallet 1 forstudien.

Henrik Andersson

Distriktschef, Skogsstyrelsen Skane

Héssleholm den 31 augusti 2023

Kerstin Rietz

enhetschef, Enheten for Landsbygdsutveckling

Kristianstad den 31 augusti 2023

Jan Lannér
specialist regional utveckling, Skogssty-
relsen Skéne



Sammanfattning

I denna forstudie har vi paborjat arbetet med att fa en bild av lokal traforadling i
Skane och dess potential och utmaningar. Det har vi gjort genom personliga
kontakter, workshop och omvérldsspaning. Baserat pa dessa kontakter
utkristalliserades foljande omraden att arbeta vidare med:

Utveckla mojligheter till samarbete och niatverk mellan traforadlare
Utveckla kontaktnét/plattformar for rdvaruforsorjning
Utveckla kontaktnédt med bestéllare och formgivare

Forstudien har innan projektslut ocksa uppnatt sitt mal med att ta fram en ansokan
for ett genomforande projekt. Det &r ett samarbetsprojekt for att bidra till att nya
sma foretag startar, att foretag utvecklas samt fler arbetstillfdllen pa landsbygden
skapas. Projektet innehéller tre inriktningar av vilket ett utgdr en direkt
fortsdttning pa denna forstudie om lokal trafordadling. Med forstudien som
underlag har vi ocksa gett stod till ett arbete som syftar till ett mangbruksprojekt
som skulle berora stora delar av Gotaland ”Skogens Kraft 2.0”.



1 Inventering lokal marknad Nordostra
Skane

1.1 Bakgrund

Det har genomforts projekt tidigare om lokal tréaforddling. Interreg projektet
”Hardwoods are Good” undersokt bland annat pa ddellovvirkets vardekedjor. Det
projektet nddde dock inte ner till den enskilda producenten. I den av lokala aktorer
2015 framtagna strategiska planen for Helgd Model Forest finns ett insatsomrade
for ddellovskogens olika véirden och ett med inriktning pa landsbygdsutveckling.
Initiativ togs sedan 2017 for nagot som gick under arbetsnamnet “’snickarboa/nér-
sagat alternativt narforddlat” for att initiera ett projekt.

Kontakter togs med bland annat Smasagarnas forening, Linnéuniversitetet och
Tillvaxtverket. De senare uppmérksammade en norsk undersékning av nitverks
betydelse for landsbygdsentreprendrer. Birger Vennesland undersokte framgéngen
for sméforetagare med stod fran landsbygdsstodet 1 ett fylke 1 Norge. Av totalt 40
nystartade foretag 1993 och 1994 samlades bokslut in for 34 foretag 1995, 1997
och 2001, dar 80 % utnyttjade skogsresurser. Vid en analys framkom att de fore-
tag som hade bade horisontella lokala nitverk och tillgang till ett regionalt/nation-
ellt ndtverk, var sannolikheten for att foretaget skulle lyckas 94 %. Saknades en-
gagemang i ndgon form av ndtverk var sannolikheten for framgéng endast 25 %.

2018 beslutade regeringen om en nationell skogsstrategi och Skogsstyrelsen fick i
uppdrag att fordela medel till regionala skogsstrategier. Lansstyrelsen Skane an-
sokte om stdd vilket beviljades. Kort dérefter tillsattes en styrgrupp

bestdende av: LRF Skane, Skogforsk, Sodra skogségarna, Naturskyddsforeningen
1 Skéne, SLU — Institutionen for sydsvensk skogsvetenskap, Region Skane, Léns-
styrelsen Skane och Skogsstyrelsen. I juni 2020 var det kick-off f6r den framtagna
skénska skogsstrategi. Det nationella skogsprogrammet innehdller fem fokusom-
raden dir ett &r "Méngbruk av skog for fler jobb och héllbar tillvéxt i hela Sve-
rige”. Dess mal dr 6kad sysselsittning, starkt hallbar tillvéxt och landsbygdsut-
veckling med beaktande av skogens sociala viarden. I den lokala strategin valde
man att fordela sina insatser pa fyra fokusomraden dir mangbruket ligger inom
produktion. For detta arbete finns foljande relevanta mal: att forddlingsgraden pa
skénsk skogsrdvara okar men dven att kunskapsnivan inom produktion- och pro-
duktutvecklingen 6kar; kompetensforsorjningen i skogsnaringen stiark med ett
jamstélldhetsperspektiv.

Helge & Model Forest och Skogsstyrelsen har i sitt arbete med Regional utveckl-
ing f6ljt hur arbetet med mangbruksarbetet utvecklats inom ERUF-omradet for
Smaland och 6arna vilket blev projektet Skogens Kraft. Avsikten har varit att ut-
veckla ett pilotprojekt med stdd av deras erfarenheter. Efter inspiration fran bland
annat medarbetare vid Industridesign vid frdn Lunds universitet och Skogens
krafts mangbruks konvent i september 2021 gav Skéansk Skogsstrategi och Helge
a MF hosten 2021 i uppdrag till studenter att inom sin kurs om landskapets styr-
medel ta fram ett underlag for en Leaderansdkan.



Nordostra Skéne har traditionellt varit en bygd med flera olika traforadlingsfore-
tag med inriktning mot manga olika specialprodukter med hog foradlingsgrad.

I dag finns foretagande inom omradet kvar med bade stora foretag och sméaforetag
samt en relativt hog andel egenverksamma skogsdgare. Omradet har ocksé en till-
géng till alla de svenska 16vtrdden. Det ger en bas for att kunna utveckla ett foreta-
gande baserat pd omradets priméra 16vtraproduktion.

Sveriges nationella skogsprogram lyfter fram behovet av héllbara 16sningar inom
skogsbruket for att balansera vigskélarna ekonomisk tillvéxt och miljo. Det finns
ett intresse runtom 1 Sverige for att utveckla lokala och regionala projekt for att
framja kontaktndtet mellan traforédlare, skogsdgare och konsumenter. Vi vill med
denna studie se pa vilka lokala forutsittningar som finns i Norddstra Skédne med
fokus pé 16vtrdd. Arbetet utgér ifran beslutade aktiviteter i den Skanska skogsstra-
tegi (www.skanskskogsstrategi.se) samt dr ett insatsomrade for samarbetsnétver-
ket Helged model forest. Vi vill i en forldngning se pa mojligheterna att 6ka in-
tresset hos skogsédgare och producenter for vérdet av att forddla 16vtrdd och ut-
veckla nya produkter. Forstudien kommer att gora en kartliggning 6ver forutsétt-
ningar och behov som finns for 6kad traféradling for en lokal marknad.

I ett trdds resa frén planta till avverkningsmoget trad behdvs avvigningar utifran
bade ekonomi och milj6 goéras under hela omloppstiden. Detta &r speciellt viktigt
ndr det giller manga av vara 16vtrdd som bade &r vardarter for en stor del av var
skanska méngfald och har ett stort ekonomiskt virde. Har behovs bade primarpro-
ducenternas skogsskotsel for att klara en utveckling som bade bibehaller och ut-
vecklar framtida naturvérden och virkesvérdet. I nédsta steg ska virket avsittas och
efterfragas av konsumenterna for bdde traditionella tréprodukter och nya klimat-
smarta produkter som inte belastas av langa transportstrackor. For detta behover
sannolikt kontakterna mellan priméirproducenter och vidareférddlare samt konsu-
menter utvecklas.

1.2 Projektets malgrupp

Den priméra mélgruppen for forstudiens aktiviteter dr producenter kopplade till
fordadling av 16vtrd inom Leaderomradet Skénes Ess. Malgruppen for forstudiens
resultat dr 1 huvudsak projektégaren och dess samarbetspartners inom ramen for
Skansk Skogsstrategi, samt ovriga aktorer. Till exempel kommunala niringslivs-
utvecklare och andra med intresse av att utfora och finansiera ett efterféljande ge-
nomforandeprojekt i samverkan med den priméra malgruppen.

Malgruppens lokala foretagare omfattar bade vidareforadling av 16vtrd och pri-
marproducenter. Skogsédgare som producerar 16vtrardvara och sekundédrproducen-
ter som konsumerar eller foradlar 16vtraravaran. Det vill sdga foretag baserade
inom omradet eller skogségare med markinnehav inom omradet. I flera fall kan
samma fOretag vara bade primér- och sekundérproducent.

Den sekundira mélgruppen ér liknande projekt samt de som ar kunskapsfor-
medlare. Denna mélgrupp &r betydelsefull for att utveckla ett genomforande pro-
jekt med en storre omfattning. I grunden kan man se pa den primdra mélgruppen
vars behov och krav den sekundéra malgruppen ska mojliggdra genom att


www.skanskskogsstrategi.se

tillsammans finna 16sningar for gemensamma mél. Okad konkurrenskraft, kad
resiliens och levande landsbygd.

1.3 Syfte och mal

Projektet i stort syftar till att fa kunskap om lokal tréaforadling och marknad.

I forstudien utgar vi ifran Leader-omradet Skénes Ess, men 1 ett vidareutvecklat
projekt avser att arbeta i en storre geografi som till exempel det nya Leader-omra-
det for Ostra Skane eller ERUF-omradet Skine-Blekinge. Men dven Halland ér
intressant utifrén att de har liknade forutsittningar for 16vtrdproduktion.

Malet med projektet &r att utveckla kontakter med primarproducenterna och de
som vidareforadlar den skogliga rdvaran. Genom kartldggning av aktorer och
andra intressenter samt deras behov ldggs en forsta grund for att 2 se vilka mojlig-
heter det finns att stédja en utveckling av lokala traféradlingen och marknad. 3 Ett
annat mal &r att se pd vilka mojligheter det finns att stimulera samarbeten och nét-
verkande mellan verksamma i branschen. 4 Slutligen har vi ocksd som mal att
gora en omvérldsspaning nir det géller pagéende projekt eller projektinitiativ
kring mangbruk kopplat till traféradlingens olika aspekter.

Vér vision &r att en okad lokal tillgédnglighet till rivara och forddlade produkter
for producenter och konsumenter. Men dven ett mer diversifierat produktutbud
frdn bade priméarproducenter och sekundérproducenter.

I framtiden behovs ocksa en 16vtradsskogsskotsel som bade utvecklar naturvérden
och virkesvérden.

Utvecklade horisontella och vertikala nitverk ger smaforetagarna en 6kad konkur-
renskraft och framgéng.

1.4 Fragestallningar

Malet med projektet dr att kartldgga den lokala marknaden for 16vtréaforadling i
Nordostra Skéne. Motivet ér att se om det finns underlag gillande resurser och in-
tresse for ett genomforandeprojekt pa temat lokal marknad for traforédling i Nord-
Ostra Skane eller 1 en storre geografi. Forstudiens mél kan delas in i fokusomraden
med olika fragestéllningar att besvara. I avsnitt 3 redovisas resultatet av vara fra-
gestéllningar och 1 avsnitt 4 sammanfattas sedan véra insikter och finns forslag pa
utvecklingsomraden.

1.4.1 Fokusomrade 1: Inventering lokal marknad Nordostra Skane
e 1Vilka foretagare finns i omradet som motsvarar var malgrupp?
e 1Vilka primirproducenter kan vi finna med intresse for 16vskogsskotsel?
e 1Hur definierar foretagare och skogsbrukares vad en lokal marknad ar?
e 1Vilka dr konsumenter och var finns de?

1.4.2 Fokusomrade 2: Foretagarna och skogsbrukares nuldgessituation
Vi avser med detta fokusomrade borja ringa in malgruppens behov:
e 2Vilken efterfragan finns pa 16vvirke fran traférdadlarna i omradet?
e 2Vilken mdjlighet har skogsbrukets mojlighet att leverera efterfragat
virke?
e 2Digitalisering - dagsldge, kunskaper, resurser, behov?



1.4.3 Fokusomrade 3: Kunskapsutbyte och natverk

e Vilka samarbeten finns idag?
e Vilka potentiella och befintliga kunskapsutvecklare och formedlare finns
inom akademi och foretagare?

1.4.4 Fokusomrade 4: Omvarldsspaning

e Kontakter med aktiva inom vért &mne for kunskap om vad som har gjorts
tidigare och vad som dr pagaende inom lokal tréaforadling.

1.4.5 Sammanfattning resultat insikter och utvecklingsomraden

I resultats delen redovisas ovanstaende fragestillningar vilka sedan sammanfattas
1 ett eget avsnitt "Sammanfattning resultat insikter och utvecklingsomréaden.

1.4.6 Mal fokusomrade 5 Projektets fortlevnad
Skapa en grupp i slutet av forstudien som gor en ansékan om ett genomférande
projekt.

1.5 Avgransningar

Da detta &r en forstudie gor vi inte ansprék pa att fa en fullstdndig kartliggning av
verksamma inom var mélgrupp. I ansdkan avsdg vi att begrinsa oss till det aktu-
ella Leader-omradet och 16v. Detta frangick vi delvis genom att utvidga vart
undersokningsomride och dven ta med de som vidareforddlade annat &n 16v.

2 Metod och material

Forstudien har genomforts med enskilda semistrukturerade intervjuer med foretag
1 mélgruppen och en workshop. Till den gick det ut en inbjudan till cirka 40 fore-
tagare 1 var malgrupp. som skulle visa lite pa bredden.

Detta kompletterades med enskilda samtal och mdten med personer och organisat-
ioner utifran projektets malgrupp.

Aktiva foretagare i var mélgrupp har vi funnit genom Helge & Model Forests nét-
verk, kollegor och initiala kontakter. Pa Google sokt med sokord som traforddling,
sagverk, snickeri, tréhantverk, fonster och dorrar samt hyvlerier. Med detta blev
det regelbundet traffar pa olika foretag. Det var tréffar pa hemsidor, 1 Facebook,
eller att de ndmns i andra sammanhang som till exempel lokal- eller fackpress.
Aven kommunernas niringslivssidor och deras sammanstillningar anvindes.
Olika sdtt anvéndes sedan for att hitta kontaktuppgifter och uppgifter om foreta-
gens aktivitet och verksamhet. Flera visade sig vid ndrmare kontroll vara inaktiva.

For omvérldsspaning har det utgatt fran kontakter genom projektet Skogens kraft,
vara personliga ndtverk, projektet Ett mer variationsrikt Skogsbruk samt inte att
underskatta tips och vad man triffar pd under resans gang.
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3 Resultat nulaget

3.1 Fokusomrade 1 Vilka foretagare finns i omradet som mots-
varar var malgrupp?

Detta arbete genererade en lista pd 30—40 verksamma samt ytterligare fler som po-
tentiella. Flertalet av de foretag som vi fann samt de som medverkade vid works-
hopen var triférddlare med inriktning sdgverk, hyvleri och byggnadsmaterial. De
var ofta 1 en kombination av detta, samt ocksd primdrproducenter. Flera av de
medverkande var inne i eller genomfort ett generationsskifte. Av dvriga var fragan
aktuell inom de ndrmaste 10 aren. Av tradition ar det skog och trdsektorn mansdo-
minerad dir var mélgrupp inte utgjorde nagot undantag. Traditionella snickerier
med tillverkning av till exempel dorrar, fonster, mobler och kdksinredningar finns
ett flertal inom norddstra Skéne, men aterstér att na for dialog om deras perspek-
tiv.

3.1.1 Resultat foretagens karakteristiska

De flesta dr enmansforetag eller mikroforetag. Enmans- och mikroforetag syssel-
satter tillsammans knappt hélften av alla som &r sysselsatta i privata foretag.

Antal foretag och antal anstallda per storleksklass

Antal foretag| Antal anstallda
Enmansforetag (0) 909 860 0
Mikroforetag (1-9) 257 797 646 843
Sma foretag (10-49) 41 162 808 895
Medelstora foretag (50-249) 7272 701 952
Stora foretag > 250 1332 1176543
Totalt 0 - > 250 1217423 3334233

Kalla: SCB — Foéretagsregistret, Vad ar stort och vad ar litet? antal féretag den 30:e november 2022

3.1.2 Vilka primarproducenter kan vi finna med intresse for I6vskogsskot-
sel?

Flera av de som medverkade i intervjuer och workshop har ett stort intresse for
dessa fragor. Men i forstudien utgick ambitionen att specifikt ta upp skogsskotsel-
frigor med primérproducenterna. Det vill sidga de skogsdgare som inte vidarefor-
ddlar utan dr bara inriktad pa skogsodlingen. Skogsskotsel dterkom istéllet i vara
samtal som en utmaning nir det géller framtida virkesforsorjning for det virke
som malgruppen eftersokte.

3.1.3 Vilka ar konsumenter och var finns de?
De tva citaten nedan visar lite av spannvidden i var koparna av traforddlarnas produkter
finns.
”Var kundkrets dterfinns inte i ndromradet utan i storstdderna dér folk uppskattar
och har rdd med véra produkter.”
”finns inte pa ndgot digitalt forum eller som efterfrdgas dé vi har ett uppbyggt nét-
verk och &r kidnda lokalt”

Hogt specialiserade traforiddlare har sina kdpare ldngt utanfor vad som skulle kunna defi-
nieras som en lokalmarknad. For tillverkare av mer utpriglade lagervaror, &ven om man
dven har specialbestillningar, finns kdparna i ett mer lokalt omrade. I bada fallen sa hittar
kunderna fram till produkterna men pé helt olika sétt. I det forsta citat genom sin hemsida
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och i det senare genom mun mot mun metoden. Utifran ett konsumentperspektiv sé hittar
man for eller senare de som finns med digital plattform. De som utgar fran att ndjda kun-
der star for marknadsforingen dr de mer slumpartat om konsumenten finner efterfragade
produkter.

3.1.4 Hur definierar foretagare och skogsbrukares vad en lokal marknad
ar?

Vid arbetets borjan fanns en forestéllning om att detta var mindre foretag som
nadde en 1 huvudsak lokal marknad i regionen eller nirliggande regioner. Denna
forestéllning fick sedan justeras. Forstudien visar att de smé sdgverken utgick i re-
gel fran en lokal/regional geografi medan de som &r i ndsta steg av foradlingsked-
jan har en nationell marknad.

Av de traforadlare vi traffade sa var det darfor f& som sag den lokala marknaden
som det priméra. Snarare var det nationellt eller regionalt som man fick avséttning
for sina produkter. En naturlig foljd av att det man producerar inte dr vardagsvara
utan specialprodukter med hog kvalité, specialmatt och hog slutfinish. Detta giller
framfor allt de som forddlar fran sédgad vara till slutprodukt. Nar det géller mark-
nadsforing sa lyfte nagra att en bra hemsida var viktig for att kunderna ska finna
en medan andra forlitade sig pd mun till mun for sin marknadsforing. For de som
ar inriktade pd sméskalig sagverksamhet &r 1 regel kunderna lokala. Det gor att
fragestéllningen om vilka som dr konsumenter och var de finns fick sina svar re-
dan hir. Men vad dr dd en lokal marknad eller narforadlat?

For vad som kan definiera en lokal marknad eller nérforddlat far man soka sig till
livsmedelproduktionen dir man forsokt trdnga in i detta. Inom livsmedelprodukt-
ion finns begrepp som nérodlat eller lokalproducerat. Utgér man frdn dem far man
ingen direkt klarhet, men ringar in vad begreppen i regel omfattar.

For livsmedel har man undersokt begreppet lokalproducerat i en rapport till EU-
kommissionen av Joint Research Centre (JRC) 2013, Den pekar p4 att lokalpro-
ducerat och korta virdekedjor inte behdver vara samma sak. Lokalt producerat ar
ifrdn nagonstans nara konsumenten medan korta kedjor betyder att sa f4 mellan-
hénder och sé korta transporter som mdjligt. Forfattarna av rapporten kommer
fram till tva olika kategoriseringar av lokalproducerat. Det ena &r en differentie-
ring i var produkterna séljs, néra eller ldngre bort. Den andra i typen av system
som avses. Hir tas upp en typ som &r gardsbaserade lokala system pa landsbyg-
den, familjeforetag med hantverksmassiga eller pa annat sétt traditionella metoder
for framstallning av produkterna. Den andra typen dr mer komplex 1 sina struk-
turer och kan till exempel vara olika samarbeten och vara geografiskt placerad i
stddernas utkanter eller i stdder. Forsok har gjorts for att f4 en gemensam definit-
ion i Sverige men parterna kom inte dverens?. I Frankrike till exempel #r det ett

! Joint Research Centre, Institute for Prospective Technological Studies, Gomez y Paloma, S., Ba-
lazs, B., Eyden-Wood, T., et al., Short food supply chains and local food systems in the EU : a state
of play of their socio-economic characteristics, Gomez y Paloma, S. (editor), Santini, F. (editor),
Publications Office, 2013, https://data.europa.eu/doi/10.2791/88784

2 https://www.slu.se/centrumbildningar-och-projekt/epok-centrum-for-ekologisk-produktion-och-kon-
sumtion/vad-sager-forskningen/lokalproducerat-ocheller-ekologiskt--vad-ska-vi-valja/vad-ar-lo-
kalproducerat/
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avstind fran produktion till forsiljning pd hogst 15 mil och max en mellanhand
som giller.

3.2 Fokusomrade 2: Foretagarna och skogsbrukares nulages-
situation

3.2.1 Vilken efterfragan finns pa I6vvirke fran traforadlarna i omradet?

Har finns en stor efterfragan pé framfor allt ek i olika kvalitéer medan ovriga 1o vtréslag
mer far ses som potentiella mojligheter. Dessutom har vi i Skéne tappat ett par viktiga
16vtrad pa grund av olika skogsskador sa som almsjukan och askskottsjukan. Nar det gél-
ler bjork &r intrycket att vi inte har en tradition med skdtsel av bjork for timmer kvalitéer.
Det finns dven fortfarande en 16vskuld att arbeta ifatt med tanke pa den ensidiga inrikt-
ningen pa foryngring med gran och tall sedan 1960-talet. Till detta kommer att det 6kade
viltbetet paverkar mojligheten till att trddslagsval och naturliga féryngringen. I forlang-
ningen ger det en begrénsad tillgéng till I6vvirke. Ser man pé de enskilda 16vtradslagen sé
gar 1 princip all asp till tdndstickstillverkning 4ven om den skulle anvéndas till andra pro-
dukter. Asp kan till exempel vara ett alternativ till gran for fasadpanel. Produkter av bok,
och didrmed ocksa efterfrdgan, har gatt starkt tillbaka under flera ar, men dér har skett en
forandring. Det dr den dkade exporten av langtimmer till Asien och efterfragan pa bok till
textilfibermassa. Nar det giller smaskalig traféradling har vi inte patraffat nagon som an-
véinder bok. Tréforadling av al finns det ett exempel pa, en sméskalig forddlare gor golv
efter bestillning av al. For Ovrigt sa ér efterfrdgan liten pé detta triadslag &ven om man
gjort forsok med att popularisera den for koksinredningar. For vissa tradslag och kvalitéer
finns naturligtvis ocksa en mélkonflikt nér det géller naturvirden for det enskilda tradet
eller den miljo bestanden utgor.

3.2.2 Vilken mojlighet har skogsbrukets mojlighet att leverera efterfragat
virke?

Detta var en frdga som engagerade manga och 16sningar var allt ifran import fran
Tyskland till lokala kontakter med huggarlag. En aspekt av detta har varit aktuell
under flera decennier. Det dr hur man ska hantera sma volymer hos en markégare
med hog kvalité eller pa annat sétt unik ravara. Denna fraga ar i allra hogsta grad
fortfarande aktuell — det géller logistiken for smé volymer. Néigra 16ste det genom
att kopa direkt av skogsédgaren. Andra teman som kom upp under denna rubrik var
att utveckling i stort géllde ett av vara 16vtrad — ek. Slutligen géller det tillgang till
kvalitetsvirke 1 framtiden. De trdd som skordas idag har med fa undantag haft en
langsiktig skotsel inriktad pa en specifik kvalité. Utan beror mer pé att vér tidigare
mer skiftande hdvd av landskapet gav en mangfald av olika kvalitéer eller karakté-
rer hos det enskilda trédet.

3.2.3 Digitalisering - dagslage, kunskaper, resurser, behov?

I vilken grad man anvénder digitala 16sningar skiljer sig at. Fran vélutbyggd och informa-
tiv hemsida, sparbarhet fran det enskilda triadets vaxtplats genom hela foradlingskedjan
till de som framst forlitar sig pa analoga verktyg och kanaler. Tillgangen till kunskap och
kompetens att arbeta sévél extern kommunikation och marknadsforing som att digitalisera
den egna verksamheten skiljer sig at. Har verkar det mer som att det dr slumpen som
styrt. Det vill sdga traforadlarnas egna yrkeserfarenheter som avgjort kunskap och kom-
petensprofilen hos det enskilda foretaget.

Med tanke pé den tid som i manga fall gick &t for att hitta bAde malgruppen och deras
produkter skulle det finnas behov for en gemensam plattform. Flera sddana finns idag och
har uppstatt under aren. Utmaningen &r att finna en l6sning som kan forvaltas over tid. Nu
ar detta utifrdn en privatkonsuments perspektiv som onskar finna allt fran trall i ek, speci-
fika foder eller fonster enligt gammal modell eller kanske ett helt hus. Nar det géller de
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traforddlare vi kommit i kontakt med sa finns sannolikt ett behov av att utveckla digitala
stod for verksamheten. Med ett undantag som lag i framkant, men det var ocksa en viktig
del i deras strategi for att 6ka vardet pa slutprodukten. Det behov dvriga kan ha maste ses
i ljuset vilka vérden de 6nskar foradla.

3.3 Fokusomrade 3 Kunskapsutbyte och natverk

3.3.1 Vilka samarbeten finns idag?

Det framgick tydligt av de medverkande att mdten som till exempel workshopen i pro-
jektet utgjorde fyllde ett behov. Det var ndgot man var ndgot man uppskattad och 6nskade
en fortséttning pa. Det var for flertalet av de medverkande forsta gdngen man traffades pa
detta sitt. Aven de som inte hade mojlighet att nirvara var positiva till detta initiativ. Da-
gens samarbeten mellan traforddlare géller i begrinsad omfattning framst anskaffning av
virke och hjdlp med torkning. Hér finns sékert en potential, vilket i sig inte 4r ndgon
nyupptéckt som denna forstudie gjort. Det har funnits tidigare initiativ och tas nya ini-
tiativ for att mote behov som 1 stort dr kéinda sedan tidigare. For drygt tio ar sedan fanns
till exempel ett projekt med syfte att marknadsfora kommunerna i nordost som Trériket.
Ett i tid mer nérliggande exempel &r projektet Skogens Kraft som péagick 2020-2022 i
Smaéland och pa Gotland. Det hade som mal att stérka utvecklingen av det sméskaliga fo-
retagandet med skogen som bas. Léngsiktigt var ambitionen att detta regionala initiativ
skulle ha forméagan att bli ett nationellt nitverk.

Lokalt i det studerade omrédet ar det golvtillverkare som provar att utveckla samarbete.
Har finns frigor kvar att 16sa kring detta och att man ocksa i viss utstrackning ér konkur-
renter. Initialt ar det inkOp av ravaran som samarbetet utgér ifran.

I ett mer sydsvenskt perspektiv finns till exempel f6ljande samarbete i form av féreningar
sasom Smasagarnas forening och den relativt nystartade féreningen Specialtrd. Ett annat
privat initiativ dr Skogsportalen med inriktning pa formedling av skogsbrukstjéanster,
virke och vara ett digitalt ndtverk. En uthallig finansiering av digitala plattformar ar en ut-
maning dven om allt inte kan vara for evigt. Ett exempel pa en ambitios sida dr den om
Sagverk, https://www.sagverk.com/. Oklart dock vem som stér bakom och nér den senast
uppdaterades.

3.3.2 Workshop om behov och méjligheter

Efter att vi fatt ihop en kontaktlista till smaskaliga traforddlare gjordes en inbju-
dan till en workshop om behov och mgjligheter 1 25 oktober. Den holls 1 Skep-
parslov utanfor Kristianstad med 20 deltagare. Efter kaffe och smorgasbuffé inle-
des workshopen med en kort presentation om forstudie och presentationsrunda.
Resten av formiddagen presenterade négra av foretagen sin verksamhet och resan
de gjort och innan lunch avrundade projektledaren for Skogens kraft och presente-
rade deras projekt. Eftermiddagen var vikt for gruppdiskussion och presentation.
Vi hade som ambition att f6lja upp workshopen 1 oktober med ett nytt mote i feb-
ruari. Syftet med det vara att aterkoppla vara resultat och paborja arbetet med en
ny projektansdkan. I slutet av november 6ppnades mojligheten till att s6ka medel
for en fortséttning redan innan arsskiftet. Det gjorde att vi &ndrade véra planer och
1 stéllet for ett mote blev det en skriftlig aterkoppling att vi sokte medel for ett
projekt baserat pa denna forstudie.

I avsnitt 4 sammanfattas resultatet av det arbete som utforts i forstudien vad giller
de behov som framkommit, mojliga utvecklingsomréden och vilka vi valt att ar-
beta vidare med. Men innan dess ett avsnitt om den omvirldsbevakning vi gjort.
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3.4 Fokusomrade 4 Omvarldsspaning

I var omvérldsspaning har vi haft kontakter med andra projekt, kontaktat organi-
sationer som kan vara relevanta for en fortsdttning men framfor allt for att f4 mer
kunskap om vad som gjorts tidigare. Ndgot av resultatet presenteras nedan under
ett par olika kategorier i en enkel punktlista med eller utan en kort beskrivning.
Vissa aterfinns under mer &n en rubrik. Listan har inga ansprék pa att vara full-
stdndig utan visar mer vad som sokts efter eller traffats pa under arbetet med for-
studien.

3.4.1 Att na sin marknad

S-P-O-K en webbsida som Svensk Form som star bakom. Forkortningen star for
samtida produktion och konsumtion. SPOK Skéane och SPOK Sverige drivs med
Form/Design Center som huvudman.

Mylla — en digital marknadsplats for forsiljning och distribution av nirproducerad
mat fran utvalda gardar direkt hem till dorren.

Specialtri ekonomisk forening - Foreningen riktar sig frimst till smaskaliga tra-
foretag med inriktning pé specialtrd. Tanken med foreningen ar att samordna affa-
rer mellan smaforetagare i trdbranschen och férmedla kunskap om 16vtrd och
material for byggnadsvérd.

Skogsportalen — en webbplats dir mélet med Skogsportalen &r att underlitta
dgande och brukande av skogen och dess ravaror, med milj6 och héllbarhet i fo-
kus. Man har tre omraden som man lyfter fram: underlétta for skogens aktdrer,
ratt virke till rétt sak, plattform for nitverkande.

3.4.2 Kunskapsutvecklare
Ingvar Kamprad Design Center/LTH — se kunskapsformedlare

Linné universitetet — institutionen for Skog och triteknik bedriver utbildning och
forskning inom ett brett vetenskapligt omrade, fran skog till fardig produkt och ut-
veckling av nya trdprodukter for byggande och boende.

Malmoé Hogskola — fastighetsvetenskap gor analyser av fastighetsrelaterade fra-
gor och processer som relaterar till hallbarhet, samhillsnytta och samhéllsekono-
misk effektivitet.

BizWood Sméland jobbar bland annat med produktutveckling av 16vtrd s som
fasadprodukter av asp och hallfastighetssortering av svensk bjork.

3.4.3 Kunskapsformedilare

Svenska Lovtridsforeningen - ideell rikstickande forening vars mél ar att tillva-
rata, samordna och utveckla odling, produktion och anvindning av 16vtrdd och
andra mindre vanliga tradslag. Vill ocksa bidra till 6kade kontakter mellan na-
ringsliv och forskning.

Specialtri ekonomisk forening - Foreningen riktar sig frimst till smaskaliga tra-
foretag med inriktning pé specialtrd. Tanken med foreningen ar att samordna affa-
rer mellan smaforetagare i trdbranschen och formedla kunskap om 16vtrd och
material for byggnadsvérd.
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Nysagat - dr en nyhetstidning om smaskalig traforddling och skogsbruk, som ut-
ges av Logosol.

Ingvar Kamprad Design Center/LTH — ir en institution for designvetenskaper
vid Lunds Tekniska hogskola. For dem handlar det om att utforma och designa
teknologier och miljéer for ménniskans bésta utifran hallbarhetsmalen.

Stensjo by — ett kulturreservat utanfér Oskarshamn som 4gs och forvaltas av Vit-
terhets akademien. Aterskapa och forvalta ett levande kulturlandskap utifrén for-
utséttningar vid sekelskiftet 1900. Ambitioner att bygga upp kunskap och for-
medla kunskap om material och dldre tekniker.

Ekfrimjandet - dr en ideell forening som vill lyfta den svenska I6vskogens virde
och virden. Foreningen har arbetat sedan 1944 med att sprida budskapet om
l6vskogens viktiga roll 1 det svenska skogsbruket och landskapet.

Svenljunga Naturbruksgymnasium - har en utbildning som ger fordjupade
kunskaper i bland annat smaskalig sdgning, virkeskunskap och knuttimring samt
restaurering av timmerhus.

Dacapo Mariestad - dr en kommunal utbildningsplattform som har universitets-
och hogskoleutbildningar i samverkan med andra aktorer dar Bygghantverkspro-
grammet ar relevant.

Smaésagarnas riksforbund &r en ideell forening for alla som ar intresserade av
smaskalig traforadling: att saga, hyvla, snickra, timra, sl6jda, producera bransle
och forpackningsmaterial — kort sagt allt man kan gora med trd som ravara. Vid
kontakt med dem fick vi bland annat ett urval pa aktiva grupper som drivs av
”smésédgare” pa facebook:

e Solosdgarna Logosol, 10 000 medlemmar
"Sagverk kop och sdlj", 10 000 medlemmar
Bamsesagarna, 1 300 medlemmar
Mobelvirke (urban wood) kop och sélj, 14 600 medlemmar
Wood-Mizer Official 61 000 medlemmar
Woodmizer owners 21 000 medlemmar

3.4.4 Nagra lokala traforadlare utanfor Skane

Oxnalt hyvleri - Hyvleri inriktat pa lister i furu och panel i gran for utviindigt eller inviin-
digt bruk. Saljer till privata kunder och byggare samt ett par lokala travaruhandlare.
Marknadsforing endast genom muntlig spridning, ingen hemsida eller liknande.

Ugglebo bygg - Firma som har egen sig och byggnadsfirma nordost om Unnaryd.

Sagknorren — pensionat, stugor, vandrarhem och konferens mojlighet samt le-
gosagning 1 Simlangsdalen

Ardre sag — deltog i Skogens Kraft och ér en lokal sag pa ostra Gotland och enga-
gerad i gotlédndsk kérnfuru.

Wood design/ Lovsjo loghouse — verksamhet med flera verksamheter, mobler,
hus, virkeshandel och café.
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3.4.5 Andra samarbetsprojekt

Skogens kraft 2020-2022 — for nya och befintliga mangbrukare arbetat for att
skapa ett forum for kunskapsdelning och utbyte som gynnar det skogliga foreta-
gandet. ERUF omradet Sméland och 6arna

Skogens mangbruk — nationell ideell forening for att samla skogens mangbru-
kare for att gynna ett skogsforetagande som framjar ett ekologiskt, socialt och
ekonomiskt héllbart mangbruk av skogen. Ett brukande och bevarande som stér-
ker svensk landsbygd.

Ett mer variationsrikt skogsbruk 2020 - 2022 — syftade till att 6ka intresse, kun-
skap och engagemang for ett mer variationsrikt skogsbruk och &r en atgéird for
Miljomalsradet. Medverkande gjorde Skogsstyrelsen (projektledning), Natur-
véardsverket, Riksantikvariedmbetet, lansstyrelserna, skogsbruket och ideella orga-
nisationer. Ett av omradena som togs upp var slgjdmaterial och kvalitetsvirke.

Triaenkiten 2008 — genomfordes av Smasdgarana och LRF gemensamt och gick
ut till LRF och S6dra medlemmar. Enkéten syftade till en kartldggning av med-
lemmarnas verksamhet i hela Sverige inom smaskalig trdforadling

Tririket 2002 2012 — ekonomisk férening med site 1 Hassleholm som inregistre-
rades 1995 och péaborjade sin verksamhet 2002 och avslutades 2012. Den hade en
inriktning som dmnesmassigt paminner om de frdgor som kommit upp i forstu-
dien. Det gillde en utveckling av branschspecifika forutsittningar pa bland annat
marknads, inkdps och teknikutvecklingsomradet, samt 2) mer generella forutsatt-
ningar betrdffande kompetens, finansiering och foretagsledningsfragor.

4 Sammanfattning resultat insikter och
utvecklingsomraden

Detta avsnitt baseras pa de olika &mnen och aspekter kring lokal traféradling som
vara respondenter tog upp. Vi har sammanstillt dessa och direfter valt ut nagra
omraden som vi uppfattade som viktiga och utvecklingsbara.

4.1 Grupperade amnen och fragor som kommit upp

I detta avsnitt har vi sammanstillt det &amnen kommit upp och fort till tvé olika
huvudkategorier. Det &r foretagsutveckling och virkesforsorjning dven om det inte
ar tita skott dem emellan. Att till exempel utveckla sina metoder for torkning av
virke &r ju bade ett sitt att utveckla sin verksamhet som att sdkra virkesforsorj-
ning. Avsnitteten inleds med citat fran vara méten.

411 Foretagsutveckling
”Det viktiga i det 4r sammanhanget &r att forsoka ta reda pé hur far man de
hir foretagen att utvecklas och vaga vixa lite till och ha en eller tva an-
stallda. Idag sliter de tio-tolv timmar om dagen med det egna foretaget men
de vagar aldrig ta steget vidare och bli lite storre.”

”Har du bara ritt kvalitet kan du sitta vilket pris du vill.”
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”Virdet ligger 1 att forddla produkten”

”Det finns egentligen ofantligt med produkter att skapa, men det behover
vara fler som gor, for man kan inte gora alla nischerna, det blir for stor vo-
lym.”

”Alltsa, vi dr valdigt positiva infor framtiden. Vi ér diversifierade, vi har
manga olika spar vilket gor oss lite oberoende av konjunkturerna.”

”De som bestimmer vilket trislag som ska anvindas pa ett bygge och i Sve-
rige ar arkitekterna.”

”Tio jirn i elden. Du brénner dig pé atta och tvd kan du smida vidare pé.
Men man maste ha tio jarn i elden”

”Det géller att hitta de har segmenten som é&r sa speciella att folk vill betala
mycket. D4 dr det vackert, annorlunda eller kulturhistoriskt speciellt.”

Foretagsutveckling samarbete Ett etablerat samarbete mellan till exempel sag-
verk och kinnedom om vad som potentiellt finns att avverka &r viktigt for att
kunna ta storre bestédllningar av sortiment som inte finns som lagervara.

Foretagsutveckling samarbete — till exempel golv Angavingen, Munka-Ljungby
och Kullagolv, men hér bor finnas en potential.

Foretagsutveckling kompetenser - kombinationen av olika kunskaper och kom-
petenser i en verksamhet dr viktigt for att kunna utvecklas och bli storre.

Foretagsutveckling produkter, marknad kontakt/samarbete med bestil-
lare/produktutveckling - For bestillare ifrdn byggsektorn och offentlig sektor ér
det en utmaning nér det géller bristen pa forstaelse for trdprodukter med specifika
krav sd finns det inte pa lager utan kan behova bestéllas i god tid. Med etablerade
kontakter kunde d&ven gemensam utveckling av produkter som motsvarar behovet
goras snarare dn att forsoka hitta en katalogprodukt som néstan passar.

Foretagsutveckling produkter, marknad kontakt/samarbete med bestil-
lare/produktutveckling — produkter i ek vilket efterfragas for sin styrka och hall-
barhet kraver 1dng framforhallning for att finna den rétta rdvaran tills den &r klar
att anvindas.

Foretagsutveckling formgivning — arkitekternas betydelse har lyfts d& de har
stor paverkan pa trender och ddrigenom betydelse nir det giller vilka tradslag och
produkter som efterfragas.

Foretagsutveckling prissittning — att veta vilket pris man kan ta for en ny pro-
dukt dr ingen sjélvklarhet for den som &r upptagen med att 16sa dagliga problem 1
sin verksamhet.

Foretagsutveckling — vad finns idag? — det finns sméségar, 16vsagverk, 16vtriin-
dustrin, nischade fortag, kompetenser men saknas samarbete med affarspartners
och potentiella kopare.

Foretagsutveckling diversifiering besoksnéringen — en obesvarad friga dr om
det kan finnas likheter och mojligheter i jamforelse med skog och jord nir det gar
att utveckla ett besoksmal. En referens till Visit Dalarna har {6ljts upp, men inget
svar inkom under projekttiden.
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4.1.2 Virkesforsorjning

Att 14 tag pd virke med de ritta kvalitéerna var ndgot som standigt kom upp 1 véra
samtal med lite olika fokus. Nedan nagra olika aspekter pd detta som inleds med
ett antal citat fran deltagare i projektet.

“Ravaruforsorjningen &r ett problem. Samt att det finns & knutpunkter mel-
lan sdljare och kopare 1 de smaskaliga verksamheterna.”

”Det #r bittre utan mellanhénder, dvs kopa direkt av skogsdgaren. Ar dock
ett problem att hitta rdvaran.”

“InkOpare dr i regel ointresserade dé de i regel har kontrakt med storre akto-
rer ndr det géller avyttring, &ven om avverkningen dr pa grannens mark.”

” Nér det giller ek kan man sélja hur mycket torkad ek som helst”.

”Det finns inget land i Europa som eldar upp s& mycket bra 16vskog till ved
som Sverige. Ser man pa bjorktimmerpriser sa far de mycket béttre betalt i
de 6stra ldnderna 1 Europa dn vad vi far hér, for de kan saga det.”

Virkesforsorjning aptering - Behovs mer trakunskap inom flera omraden som
aptering, vad &r sagbart, torkning, om vilka kvalitéer som vara triadslag kan leve-
rera. Det vill sdga kunskap fran avverkning till att produkten natt den som bearbe-
tar till en slutprodukt.

Virkesforsorjning virkesmétning - den praxis som finns idag kan leda till bort-
slumpat virke.

Virkesforsorjning torkning - behov finns att 6ka kunskapen hos sagverk nér det
giller torkning. En annan viktig fraga ar behov av 6kad kunskap om torkning av
trd for sdgarna nar det giller annat &n standardsortiment. Men dven exempel pé in-
kopt sdgat virke som vid forddling med sdgning och hyvling visade kupade sig pa
motsatt hall &n vad ar regel.

Virkesforsorjning eksidig — lovtradsindustrin och foretagande utvecklas daligt
forutom ek — 16v ar egentligen ek och ovriga 16vtrad.

Virkesforsorjning inkop - det dr svart att genom skogsbrukets befintliga inkops-
organisationer fa tillging till ravara.

Virkesforsorjning inkop specialkvalitéer - det finns efterfrigan fran slgjdare,
byggare med miljoprofil och byggnadsvard samt vanlig konsument att fa tag pa
virke och andra traprodukter.

Virkesforsorjning inkop specialkvalitéer — vid val av virke vid byggnadsvard
eller nybygge med dldre hus som forebild. Det &r den kvalitén med mer kvist och
vissa virkesfel som ger timring/stolphusen det liv som dldre korsvirkeshus och
skifteshus har.

Virkesforsorjning kommande utmaning - virke med hog kvalité dr i huvudsak
ett resultat av hur vi nyttjade landskapet for 100 till 200 &r sedan &n en medveten
skogsskotsel. Undantag finns dock hos de stérre markdgarna.

Virkesforsorjning skogsskotsel — det diskuterades skotsel av skog frén val av
stdndort, proveniens till tidpunkt for avverkning for att skapa specifika egenskaper
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hos rdvaran. Lovskulden fran 60—80 talet paverkar fortfarande tillgangen och
kommer att paverka tillgangen pé sigbar vara.

Virkesforsorjning skogsskotsel specialkvalitéer — skogsskotsel for att skapa
specifika egenskaper hos ravaran. Kan gilla miljokrav, héllbarhet, utseende for
design, antikvariskt eller nischade produkter som slgjdvirke.

4.2 Forstudiens insikter och utvecklingsomraden

Inom den gréna néringen dr producentens incitament de flesta gdnger tva. Det
forsta ar tillfredstillelse med det arbete som utfors och det andra ar fortjanst. For-
tjanst kan delas in i tva kategorier: A) fortsatt verksamhet pd ekonomiskt rimlig
niva och B) sikte pa tillvixt. Inom ramen 1 forstudien, Ta i Trd, kan vi konstatera
att bade inom och mellan kategorierna A och B kan avstdnden mellan producen-
terna vara stora. En given forklaring ar att man trots allt &r konkurrenter, men det
finns samtidigt goda exempel pa samarbeten. Detta dr ndgot som kan utvecklas.
Trots skillnader 1 grundincitamentet sitter bdda pa stora kunskaper och hog kom-
petens finns en potential att forstdrka utbyte och samarbete.

I kontakterna med verksamma forddlare, enskilt och 1 workshop, identifierades be-
hov 1 forstudien som var viktiga for ett fortsatt arbete i kommande projekt. Vi har
valt ut de tre som tillméttes storst vikt: 1) 0kat samarbete mellan verksamma, 2)
utveckla samarbete med ravaruleverantorer och 3) samarbete med arkitektur och
design for nya produkter.

4.2.1 Utveckla natverk for okat samarbete

Nitverk mellan verksamma ger mojligheter till affarsutveckling och forutsatt-
ningar for gemensamma affarer och erfarenhetsutbyte. Samtidigt kan ett socialt
och professionellt nidtverk utvecklas vilket dr en forutsittning for nya samarbeten.
Natverk ar personbundna och bygger pa tillit mellan individer. De nya kontak-
terna kan vara det viktigaste projektet bidrar med. Fortsatt samarbete bygger till
stor del pa den tillit som skapas mellan verksamma.

4.2.2 Virkesforsorjning

Dagens radvarumarknad ar 1 huvudsak inriktad pa volym, en utveckling som stéarkts
ytterligare de senaste aren. Den domineras av ett par stora aktdrer kompletterat av
nagra regionala inkdpsorganisationer. Fokus pa volym gor att de har svéart att leve-
rera de kvalitéer och sortiment som védra sméaskaliga tréforddlare efterfrigar for sin
verksambhet. I arbete med detta fokusomrade behdver vi involvera inkdps- och
markégarorganisationer, skogsmaskinentreprendrer samt de olika initiativ som
stravar efter att komplettera de traditionella kanalerna som den ekonomiska fore-
ningen Specialtrd, Smaségarnas forening och Skogsportalen. Hur det praktiskt ska
organiseras &r inte helt klart. Finns tva spar som kan vara relevanta. Ett baseras pa
att kontakta organisationerna pa ledningsnivé, lokalt och regionalt for att diskutera
mojligheter till utveckling. Ett annat spar skulle kunna bendmnas sockenspéret
som utgdr fran en begrinsad geografi och lokala nédtverk. Lampligt kan vara att
borja med tréffar i bygder som &r aktiva nér det géller lokal utveckling.

Det finns etablerade kontakter med primédrproducenter i véra nitverk, frimst ge-
nom Helge a Model Forest och gjorda radgivningar inom Landsbygdsprogram-
met. Vi har i begrinsad omfattning anvént oss dessa kontakter i forstudien. I ett
kommande projekt ska vi hur man skulle kunna etablera lokala nédtverk mellan
markégare, skogsentreprendr, inkdpare och traforddlare. I det ssmmanhanget blir
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markégaren som primirproducent central. Nu innehaller rdvara och virkesforsorj-
ning fler aspekter dn kontakter mellan séljare och kopare. Vilka av dessa som lyfts
1 ett kommande projekt kan ju vara frdgor kring aptering torkning.

4.2.3 Produktutveckling

For detta omrdde finns idag visst samarbete kring produktutveckling mellan forad-
lare av traprodukter och bestéllare, men i begransad grad mellan yrkesverksamma
designer/arkitekter, akademi och lokala traforddlare. Detta omrade lyfts som ange-
laget d4 samarbete med formgivare av produkter och byggnader har stor betydelse
for att bdde kunna utveckla specifika produkter samt att mer allmént driva pro-
duktutveckling. Men det dr det minst utforskade omradet i projektet. Forsta aktivi-
tet 1 ett fortsattningsprojekt blir sannolikt ett seminarium och workshop dér vi for-
sOker ringa in ndgra konkreta utvecklingsomraden/fragor att arbeta vidare med
inom projekts ram. Det viktigaste resultatet fran detta fokusomrade sa som for 6v-
riga fokusomraden &r att det har skapats nya kontaktytor for framtida samarbeten
som stérker branschen.

4.2.4 Analys av befintligt natverkandet — antal lokala natverkskontakter
och antal

Vid en tillbaka blick och analys av de i projektet tagna kontakterna var gensvaret
storst hos de som var i en utvecklingsfas, bdde sdgade samt forddlade till slutpro-
dukt och hade en byggnadsvardsinriktning. Efter genomford workshop och véra
intervjuer framkom nya kontakter inom framfor allt kopplingen mellan traforad-
lare och formgivning. Aven hir var gensvaret stort for malgruppens frigor och att
arbeta vidare med dessa.

4.2.4.1 Medverkade vid heldags workshop 25/10-2022

Kullaflooring, Gégalunds Sag & Hantverk, Skogens Kraft, Osby Kommun, Sin-
clairsholms gods, Gamlehusen, Folkes bygg & byggnadsvard, Jarseke sdg, Bengt
ségare, Munka-Ljungby Sdg HB, Angavangen Ekgolv, Marklunda Norregard,
Skansk skogsstrategi, Specialtrd ekonomisk forening

4.2.4.2 Ovriga samtal och kontakter med féretag/organisationer

Nedan en lista pa nagra dvriga foretag och organisationer som vi haft kontakt med
och kommer att behdva utveckla kontakterna med.

Mylla, Kullamust, Smasagarnas riksforbund, Sdgknorren, Oxnalts hyvleri, Skine-
list, Skdnes hembygdsforbund, Gyllebo trateknik, Hemsldjden i Skéane, Folkes
bygg & byggnadsvard, Roséns trd. Lunds universitet LTH/IKDC, Malmo Univer-
sitet Fakulteten for kultur och samhille, S-P-O-K Form/Design center, LRF, S6d-
ras fortroende organisation, S0dras inkdpsorganisation, Stiftelsen Skénska Land-
skap, Sydved, Skogssillskapet, Hushallningsséllskapet.

Dessutom har ytterligare cirka smasagar och snickerier informerats om var forstu-
die och ett kommande projekt, Det andra Skane.
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4.3 Projektets fortlevnad

4.3.1 Bilda projektgrupp/grupper

Ett av de viktigaste resultaten som vi sag framfGra oss nér vi sokte medel for en forstudie
var ett genomforande projekt. Det skulle omfatta en stérre geografi och ett utékat antal
medverkande samt utga frén resultatet av forstudien. Hér har tankarna och de processer
som finns nér det géller anvindardriven innovation varit en ledstdng. Att utga fran de be-
hov var malgrupp har for att utveckla och rent av utvidga sin verksambhet.

Nér det i november 2022 var drygt ett kvarts ar kvar pa forstudien uppstod en mojlighet
att soka medel for en fortsdttning utifrdn Skénes geografi i ett samarbetsprojekt. Syftet
med ett sddant projekt r att driva samarbeten och pilotprojekt for att utveckla néaringsli-
vet utanfor jordbrukssektorn. Det ska bidra till att nya sma foretag startar, att foretag ut-
vecklas och att fler arbetstillféllen pé landsbygden skapas.

En ansodkan gick in i slutet av vid arsskiftet 2023 och dérefter har det pagatt ett arbete
med att slutredovisa denna forstudie parallellt med projektplanering av det nya projektet
som l6per fran januari 2023 till i slutet av september 2024 dé de sista aktiviteterna méste
vara bokforda infor redovisningen. Utan forstudien troligen inget samarbetsprojekt.

Jan Lannér Dalby den 18 maj 2023
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